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nder de vlag van Ruimteschepper werken sinds 2011

ruim vijftig zelfstandige geo-professionals samen. Als

Dienstencentrum biedt Ruimteschepper consultancy

aan in de vorm van tijdelijke inzet- en project-

opdrachten. Het Kenniscentrum ontwikkelt en ver-
koopt kennisproducten zoals workshops, masterclasses, publicaties
en boeken. De Ruimteschepper Kenniskring organiseert kennisses-
sies voor zowel de Ruimteschepper-professionals als voor deskundi-
gen van geo-partners en -gebruikers. Mede-oprichter en directielid
Jan Roodzand: “We kwamen snel uit de startblokken, met vijftig &
zestig medior en senior medewerkers; het zijn zelfstandige profes-
sionals, elk met een waardevol netwerk in de geo-sector. Dat ging
snel en het bewees de veronderstelling dat er behoefte was aan de
onderlinge kennis- en netwerk-deling.” Douwe Blanksma, ook in de
directie van Ruimteschepper: “In 2012 kwamen we met een nieuw
idee. Onze Kenniskring is niet alleen bedoeld om het eigen
Ruimteschepper-netwerk te versterken, maar het is ook een prachti-
ge manier om naar onze klanten toe te gaan. Ook GIS eindgebrui-
kers en geo-partners komen nu bij ons over de vloer om kennis te
delen.” Er hebben zich inmiddels enkele tientallen organisaties aan-
gesloten bij de Kenniskring. In anderhalf jaar fijd zijn 35 kennisses-
sies georganiseerd bij geo-leveranciers en geo-gebruikende organi-
saties. Douwe Blanksma schetst de keerzijde van het succes, dat
vooral mogelijk was door de inhoudelijke kennis van de deelnemen-
de Ruimtescheppers: “Op een gegeven moment werd duidelijk dat
we inhoudelijk heel sterk bezig waren, maar dat we niet genoeg
commerciéle kracht aan boord hadden. Ook onze recruiting-capa-
citeit begon zachtjes aan een probleem te vormen.”

The People Group - CAD people

Ruimteschepper weet zich voor de operationele ondersteuning op
gebied van verkoop, marketing en administratie gesterkt door de
nieuwe samenwerking. Roodzand legt vit hoe de twee bedrijven
elkaar aanvullen: “De focus van CAD people, een dochteronderne-
ming van The People Group, ligt op projectcontracten, hun sales-
mensen krijgen nu een grotere portefeuille. Zij kunnen nu junior-,
medior- en senior-krachten aanbieden.”

CAD people beweegt zich in de Nederlandse markt op het gebied
van werving en selectie, detachering en projecten. “The People
Group bestaat uvit zes bedrijven, ieder met een eigen focus. Als
geheel heeft de groep een vaste positie verworven in de civiele,
infra- en (steden)bouwwereld”, aldus Bas van Laar, directeur The
People Group, “In al die sectoren dienen zich steeds meer geo-
vraagstukken aan, die nu samen met de ondersteuning van
Ruimteschepper ingevuld kunnen worden. Door de samenwerking
kan zowel The People Group als Ruimteschepper groeien in het geo-
werkveld en zal Ruimteschepper The People Group helpen aan een
krachtige geo-propositie in haar markten. Wij komen al binnen bij
nutsbedrijven en gemeenten, maar waar het met de capaciteit, en
vooral het niveau van CAD people zou ‘stoppen’, gaan we nu ver-
der met Ruimteschepper.”

Ontzorging

“Grofweg bezien verandert voor Ruimteschepper vooral de back-
office”, zegt Van Laar. Ook op het gebied van opleidingen vullen
beide bedrijven elkaar aan. Van Laar: “Opdrachten van klanten
hebben vaak een geo-intje, maar vooral als aanvulling. Wij heb-
ben mensen vit de spoor-, water- en wegensector met een enorme
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kennis van Building Information Modelling (BIM). Maar The People
Group zou voor hen niet zo snel een vakinhoudelijke of Open GIS-
opleiding organiseren. Voor Ruimteschepper is dit echter geen enkel
probleem.” Met de competenties van CAD people wordt Ruimte-
schepper als onafhankelijk bedrijf bovendien ‘krachtig commercieel
gemotoriseerd’, zo stelt een gezamenlijk opgesteld persbericht.
Douwe Blanksma vult aan: “We kennen nu de route, hebben het
circuit verkend en gaan met een zwaardere motor het parcours op.”
Roodzand vult aan: “Door de ontzorging op het gebied van bin-
nendienst, marketing en extra capaciteit in directe verkoop kunnen
we als Ruimteschepper focus houden op onze kracht, het geo-ken-
nisbedriif. Kennis is en blijft de vrije maar verbindende factor tussen
opdrachtgevers, geo-partners en zelfstandige geo-professionals.”

www.ruimteschepper.nl
www.thepeoplegroup.n!
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